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Cristina Moreira Rato
Consultora Imobiliária RE/MAX Siimgroup Miraflores
Parceria com Paulo Alarcão

Equipa com Paulo Alarcão

Os nossos clientes esperam dedicação e profissionalismo.

Nós oferecemos mais: competência e satisfação

Com mais de sete anos de experiência profissional, somos uma equipa

altamente especializada onde a seriedade e confiança são vectores

estruturais no nosso relacionamento. O aconselhamento técnico e a

divulgação em portais e nas redes sociais dos nossos produtos angariados

são uma constante no nosso trabalho, podendo para isso seguir-nos no

Facebook e Instagram. O resultado deste trabalho é o reconhecimento por

parte da RE/MAX e do Siimgroup num conjunto de prémios que fomos

alcançando ao longo destes anos sendo o “Hall of Fame” o de maior

prestígio.

os nossos serviços:

Estudo de Mercado e avaliação técnica - Estudo de rentabilidade●

Sessão fotográfica profissional - Visita Virtual.●

Avaliação bancária●

Projecto de obras caso seja necessário com respectivo orçamento●

Apresentação Profissional a Operadores não RE/MAX.●

Investimento estrangeiro:

Se pensa que a sua casa pode interessar a um investidor estrangeiro, fale●

connosco.

Negociação Imobiliária:

+351 915 592 657
cmrato@remax.pt

https://www.remax.pt/cmrato

http://html2pdf.api.softway.pt/pt/consultores/paulo-alarcao/198/
mailto:cmrato@remax.pt
https://www.remax.pt/cmrato
http://www.siimgroup.pt
https://www.remax.pt/cmrato
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Não se exponha directamente na compra ou venda de casa. Entregue●

essa tarefa a quem sabe defender melhor os seus interesses.

Aconselhamento imobiliário:

Se pretende comprar casa, saiba quais os preços certos para as zonas que●

pretende.

Abracei esta profissão por paixão! Não tenho dúvida que nasci para ser

feliz e para fazer os meus Clientes felizes. Tenho sete anos de

experiência imobiliária na RE/MAX e todo o empenho e conhecimento

de mercado para o aconselhar na compra de uma nova casa.

formação
Formação RE/MAX:

Seminário de Iniciação+Tecnologia RE/MAX●

Sales Training+Tecnologia RE/MAX II●

iWork-BI●

Home Staging●

Programação Neurolinguística●

Avaliação e Método Comparativo-1●

Avaliação do Rendimento-2●

Succeed - Agentes●

Estratégias Avançadas de Venda Imobiliária●

Curso de Intraempreendedorismo, Comunicação e Influência ministrado na Universidade Católica de Lisboa.●

RE/MAX Collection - Mercado de Luxo●

prémios
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