Helena Ferreira

Consultora Imobilidria RE/MAX Siimgroup (Avenidas Novas)

Entrei para o ramo imobiliario em 2005 e sempre me mantive na marca

lider de mercado, a RE/MAX.

- Nesse tempo tinhamos uma carteira profissional emitida pelo ex
instituto IMOPPI, eu era a angariadora imobilidria nimero 703.

Nestes 16 anos de trabalho, comecei como agente imobiliaria, fui broker

de uma loja e sou ha alguns anos, gestora de equipa comercial.

. Ja fechei muitos negécios e ajudei a fechar outros tantos.

A minha funcdo é inspirar, motivar e acompanhar os meus agentes.

- Quer seja em técnicas de venda, em documentos necessarios de um
imével ou até mesmo marketing pessoal e do imoével, estou ca para
ensinar, treinar e aprendermos juntos por forma a irmos mais longe e
cada vez melhor.

- Sdo tantas as disciplinas que um consultor imobilidrio tem que dominar!

Se a imobiliaria onde trabalha ndo lhe dd o acompanhamento que precisa,
se ndo lhe da o mérito que merece. MUDE. Venha falar comigo!

formacao

Formacao académica:

+351 966 457 255

hfsilva@remax.pt

https://www.remax.pt/hfsilva

- Licenciatura em Arquitetura de Design de Moda pela Universidade Técnica de Lisboa, Faculdade de Arquitetura

Formacdo Imobiliaria RE/MAX:
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. Curso RE/MAX ELEVATE - Richard Robbins International Inc.
- Facebook Marketing para Angariacdo e Venda
- Instagram no Imobiliario

- LinkedIn no Imobiliario

- Home Staging

- O Video no seu Negécio

- Compradores e Angariacdo

- Gestdo Emocional no Negécio

- Sales Power Mentor Training

- Programacao Neurolinguistica

. Clientes Compradores e Fecho

- Avaliacdo do Rendimento

- Avaliacdo e Método Comparativo

- Estratégias Avancadas de Venda Imobiliaria

. Sales Training

- New Broker

- Curso Succeed

- Gestdo de Arrendamentos

. Trata as Vendas por TU

- Trata a Profissdo por TU

Formagao CRS - Council of Residential Specialists

- Construir Uma Equipa Para Ampliar o Seu Negécio
- Converter Contactos em Vendas

- Planeamento do Negécio - Médulo A

- Marketing - Médulo B

- Técnicas de Negociacdo - Médulo C

- Trabalhar com o Cliente - Médulo D

Formag¢ao APEMIP

. Certificacdo Energética dos Edificios

RE/MAX —~—

RE/MAX,

S”Moroup ' RE/MAX FCGM - Soc. de Med. Imob., S.A. | AMI 5086 . Realtors - Med. Imob., Lda. | AMI 5070
A .


http://www.siimgroup.pt
https://www.remax.pt/hfsilva

