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Helena Ferreira
Real Estate Agent RE/MAX Siimgroup (Avenidas Novas)

My resources in Real Estate Mediation

RE/MAX in Portugal - 5.2 billion euros transacted in 2019.

Leadership of the Real Estate Market.

Largest national real estate network with more than 350 branches and up

to 12,000 professionals.

Siimgroup Group is one of the most dynamic and with the most results

within the network, with five branches, which three are in Lisbon (Chiado,

Avenidas Novas and Lumiar), one in Cascais (Miraflores) and another in

Santo Estevão (Country houses , Land and Estates in the Countryside).

My services

Market study and technical evaluation - Profitability study - Constructive

corrections budget.

Professional photo shoot - Virtual Tour.

Professional Presentation Non-RE / MAX operators.

Internal Professional Presentation - Monthly Activity Report.

+351 966 457 255
hfsilva@remax.pt

https://www.remax.pt/hfsilva?Lang=en-

US

Training
Formação académica:

Licenciatura em Arquitetura de Design de Moda pela Universidade Técnica de Lisboa, Faculdade de Arquitetura●

Formação Imobiliária RE/MAX:

Curso RE/MAX ELEVATE - Richard Robbins International Inc.●

Facebook Marketing para Angariação e Venda●

Instagram no Imobiliário●
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LinkedIn no Imobiliário●

Home Staging●

O Vídeo no seu Negócio●

Compradores e Angariação●

Gestão Emocional no Negócio●

Sales Power Mentor Training●

Programação Neurolinguística●

Clientes Compradores e Fecho●

Avaliação do Rendimento●

Avaliação e Método Comparativo●

Estratégias Avançadas de Venda Imobiliária●

Sales Training●

New Broker●

Curso Succeed●

Gestão de Arrendamentos●

Trata as Vendas por TU●

Trata a Profissão por TU●

Formação CRS - Council of Residential Specialists

Construir Uma Equipa Para Ampliar o Seu Negócio●

Converter Contactos em Vendas●

Planeamento do Negócio - Módulo A●

Marketing - Módulo B●

Técnicas de Negociação - Módulo C●

Trabalhar com o Cliente - Módulo D●

Formação APEMIP

Certificação Energética dos Edifícios●
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